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Die WFS als Partner bei der
ErschlieBung internationaler Markte

Als Dienstleister fiir sichsische Unter-
nehmen, die erfolgreich internationale
Markte erschlieBen wollen, bringt die
Wirtschaftsforderung Sachsen GmbH
(WFS) ihre strategische Expertise und
Erfahrung aus dber 30 Jahren auBen-
wirtschaftlicher Aktivitaten ein und er-
ganzt das umfangreiche Marktinfor-
mations- und Beratungsangebot der
sachsischen Kammern. Ob Markter-
schlieBungsprojekte, branchenbezoge-
ne Unternehmerreisen in vielverspre-
chende Zielmarkte, Delegationsreisen
mit politischer Begleitung sowie Ge-
meinschaftsprasentationen auf inter-
nationalen Messen — all das sind dafiir
bewahrte Instrumente.

Marktanalysen und
Branchentrends

Fur aktuelle Marktinformationen be-
obachtet die WFS die internationalen
Markte und Branchentrends langfris-
tig. Dabei biindelt sie auch das Know-
how internationaler Partner (u.a. GTAI
und AHK) und der AuBenwirtschafts-
initiative Sachsen (AWIS). Informati-
onen (ber staatliche Ausschreibungspa-
kete in den Zielmarkten werden zudem
hinsichtlich mdglicher Beteiligungen flir
sdchsische Unternehmen ausgewertet.
Teil der Marktbeobachtung und -analy-
se sind auch sog. Markterkundungsrei-
sen, die die WFS bereits gemeinsam mit
Unternehmen durchfiihrt. Dort steht die
Sondierung von Geschaftsmaglichkeiten
und die Herstellung wichtiger Erstkon-
takte im Fokus.

Néchste Termine:

= 16.— 20. Oktober 2023:
MarkterschlieBungsreise Siidbrasilien

= 2. Halbjahr 2023:
Markterkundungsreise China

= 2. Halbjahr 2023:
Markterkundungsreise Usbekistan

= 2. Halbjahr 2023:
GroBbritannien (branchenoffen)

Branchenbezogene
Unternehmerreisen

Die WFS organisiert Unternehmerreisen
sowohl zu den traditionell starken Ex-
portpartnern Sachsens in Europa und
Nordamerika als auch zu den Wachs-
tumsmarkten in Asien, im Nahen Os-
ten und in Afrika. In der Regel sind die
Reisen dabei branchenspezifisch aus-
gerichtet, wobei im Vorfeld mdglichst
konkrete Geschéftspotenziale anhand
der sachsischen Kernkompetenzen und
der wirtschaftlichen Entwicklung in den
Ziellandern bzw. -regionen identifiziert
werden.

Vor Ort haben die Unternehmen die Ge-
legenheit, sich mit dem Zielmarkt ver-
traut zu machen und potenzielle Kunden
und Kooperationspartner kennenzuler-
nen. Dafiir stehen Termine bei relevan-
ten Unternehmen, Technologieforen und
Kooperationsbdorsen sowie branchen-
spezifische Messe- und Konferenzbesu-
che auf dem Programm. Im Anschluss
an die Reise stehen die WFS und ihre
Kontaktpartner vor Ort fiir die Nach-
bereitung und Planung der néchsten
Schritte zur Verfligung.

Néchste Termine:

= 4,-7. Oktober 2023:
Kreativtour anlasslich
der DESIGNBLOK Prag

= 16.— 20. Oktober 2023:
Vereinigte Arabische Emirate
(Mikroelektronik/IKT)

= 20.-23. Oktober 2023:
Expert Journey nach Rom (Maker
Faire Rome — The European Edition)

= 1.— 3. November 2023:
Niederlande, Belgien (Logistik)

= 20.—24. November 2023:
Learning Journey Schweiz (Milch-/
Késeverarbeitung, Okolandbau)

= 26. November — 2. Dezember 2023:
Clustervermarktungsreise nach
Japan zum Thema Robotik
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Politische Delegationsreisen

Politische Begleitung kann — v.a. in neu
zu erschlieBenden und Wachstums-
markten — ein effektiver Tiroffner sein.
Dabei werden zum einen auf politischer
Ebene Kontakte gekniipft, die in vielen
Staaten der Welt erforderlich sind, um
wirtschaftlich dort tétig zu werden. Zum
anderen werden solche Termine auch
genutzt, um Erfahrungen auszutau-
schen und die bilaterale Zusammenar-
beit zu vertiefen. Dabei begleiten Unter-
nehmensvertreter politische Amtstrager
bei wichtigen Terminen mit relevanten
Entscheidungstragern aus Politik und
Wirtschaft, die im Rahmen einer reinen
Unternehmerreise nicht zur Verfiigung
stlinden.

Néchster Termin:

= 11.—15. September 2023 und
16.— 22. September 2023:
Delegationsreise nach Japan
und Siidkorea unter Leitung von
Wirtschaftsminister Martin Dulig

Einen Uberblick zu aktuellen Projekten
und Terminen der AWIS gibt der Veran-
staltungskalender der WFS unter:
www.standort-sachsen.de/
veranstaltungen

Bleiben Sie auf dem Laufenden und
abonnieren Sie den 14-tdgigen News-
letter der WFS unter:
www.standort-sachsen.de/
newsletter

Sandra Lange
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Interview mit Tom
George, Managing
Director der Chem-
nitzer move tech-
nology GmbH
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Nachhaltige Energielosungen

fiir den afrikanischen Markt

Die Chemnitzer move technology GmbH
nutzt ihr Technologie-Know-how und
ihr umfangreiches Netzwerk, um welt-
weit Innovationsprojekte umzusetzen.
So sorgt das Team um die beiden Ge-
schéftsflihrer und ehemaligen Automo-
tive-Manager Tom George und Dr. Jorn
Seebode fiir eine beschleunigte Sicht-
barkeit, Erprobung und letztlich Se-
rieneinfilhrung von Hochtechnologie
aus Europa und eine Verbesserung der
Lebensbedingungen in internationalen
Zielregionen, u.a. durch neue Arbeits-
plétze, Technologieaustausch und Aus-
bildung oder eine héhere Wertschop-
fung vor Ort. Aktuell liegt der Fokus auf
Energieprojekten im siidlichen Afrika.

1. Um welche Projekte geht es
konkret in Afrika?

Derzeit sind wir insbesondere in zwei
Projekten aktiv. Zum einen in Stidafrika.
Dort geht es um die Konzeptionierung
einer dezentralen Stromversorgung fiir
eine groBere Produktionsanlage. Die In-
dustrie in Stidafrika leidet unter dem so-
genannten ,,Load Shedding“. So werden
die tdglichen Stromausfélle genannt, die
aufgrund des unzureichenden Energie-
netzes auftreten. Zum anderen haben
wir in Namibia im Juni im Rahmen der
Delegationsreise von Wirtschaftsminis-
ter Martin Dulig mit weiteren Partnern
aus Windhoek und Sachsen ein Memo-
randum of Understanding (MoU) unter-
zeichnet. Gemeinsam wollen wir auf
der 6.000 Hektar groBen Guest Farm
Albrechtshéhe eine unabhéngige Ener-
gieversorgung errichten, um den Ertrag
und damit die Lebensmittelversorgung
zu steigern. Das schafft zukunftsfahige
Jobs. Wir hoffen, dass unser Pilotprojekt
»Schule macht” und fiir weitere namibi-
sche Farmer und andere Anwender im

stidlichen Afrika oder sogar in Europa
attraktiv ist.

2. Wie wird das konkret aussehen?
Ziel des Projektes ist die Entwicklung ei-
nes modularen Technologiepaketes zur
Realisierung einer netzunabhéangigen,
nachhaltigen und belastbaren Ener-
gieversorgung (Micro-Grid) fiir land-
wirtschaftliche Betriebe. Das System
besteht aus Agri PV fiir die Energieer-
zeugung, also Solarpanelen direkt iiber
den Anbauflachen. So erreichen wir
einen signifikant hoheren Flachener-
trag fiir die kombinierte Lebensmittel-
und Stromerzeugung. Batteriemodu-
le speichern Strom kurzfristig. Zudem
wird (ber Elektrolyse griiner Wasser-
stoff erzeugt und in Wasserstoffspei-
chern mittelfristig vorgehalten. Brenn-
stoffzellentechnologie kommt dann fiir
die Riickwandlung von Wasserstoff in
elekirische Energie zum Einsatz. Das
Energiesystem versorgt zudem ein op-
timiertes Bewé&sserungssystem zur
Steigerung der Gemiise- und Obstpro-
duktion. Wir ergianzen das modulare
Konzept zusétzlich mit MBBR-Wasser-
aufbereitung und Wassernachnutzung
unseres Technologiepartners VIADUCT
TECHNOLOGIES sowie neuen Schu-
lungskonzepten, um vor Ort Know-how
aufzubauen und die Arbeiter und Far-
mer auf die neuen Technologien vor-
zubereiten. Mit einer (iberschaubaren
ProjektgroBe versprechen wir uns eine
zligige Umsetzung und kénnen so die
Beteiligten kurzfristig in Kontakt mit
der Hochtechnologie bringen.

3. Sie sprachen von einer Delegati-
onsreise. Was bringen séchsischen
Unternehmen solche politisch
begleiteten Reisen?

Fiir uns als KMU sind sie Gold wert. Im
Rahmen einer solchen Delegation ste-
hen uns andere Tiiren offen, wir treffen
wichtige Entscheider und kénnen Kon-
takte zu relevanten Netzwerken kniip-
fen. Das konnten wir aus eigener Kraft
gar nicht leisten. Um ohne groBeren ei-
genen Planungsaufwand neue Mérkte

Die beiden Griinder der move tech-
nology GmbH: Tom George (links)
und Dr. Jorn Seebode (rechts)

kennenzulernen und das Potenzial fiir
das eigene Unternehmen auszuloten,
sind solche Unternehmer- und Delega-
tionsreisen aus unserer Sicht bestens
geeignet. Zusatzlich haben wir bei je-
der Reise enorm wichtige Kontakte un-
ter den Mitreisenden kniipfen konnen:
die Aktivitaten in Namibia fuBen auf
Kontakten in der Reisegruppe aus Ka-
nada.

4. Welchen Tipp wiirden Sie Kolle-
gen geben, der iiber den Einstieg

in den afrikanischen Markt nach-
denken?

Bei der internationalen Markterschlie-
Bung sind nach unserer Erfahrung vor
allem drei Punkte wichtig: das Ein-
binden lokaler Stakeholder auf ver-
schiedenen Ebenen, ein intensives
Versténdnis fiir die andere Kultur und
Randbedingungen sowie das Schaf-
fen von wirklichen Mehrwerten vor
Ort. Nach vielen Jahren Geschaftsent-
wicklung in anderen Regionen der Welt
(Nord- und Siidamerika, China und Ja-
pan) haben auch wir in Afrika einiges
lernen miissen.
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